
DÉVELOPPONS 
ENSEMBLE NOS 
ACTIVITÉS 
COMMERCIALES



Partenaire privilégié
Votre entreprise fait partie d’un groupe exclusif de sociétés invitées  
à rejoindre le Programme des Revendeurs Agréés Epson. Nous sommes 
convaincus que vous avez les compétences et les ressources 
nécessaires pour promouvoir la gamme de produits Epson et nous 
souhaiterions collaborer avec vous afin de développer ensemble nos 
activités commerciales. 

Devenir revendeur agréé Epson vous encourage et vous permet  
de réaliser de grands objectifs. En outre, en collaborant avec vous, nous 
développerons ensemble de nouvelles opportunités commerciales et  
de croissance en nous basant sur nos succès mutuels. Ce programme  
a été conçu de façon à vous offrir un soutien commercial et financier. 
En collaborant avec nous, vous développez vos profits. 

Pour créer un avenir meilleur, avec nos partenaires et clients, nous avons 
besoin de comprendre ce qui compte pour eux, afin d’être en mesure de 
toujours répondre à leurs besoins. 

NOTRE ENGAGEMENT

Epson s’est fortement engagé pour sa 
stratégie de distribution de 2e niveau. 
Outre notre réseau de Distributeurs 
Agréés, notre stratégie sur le long-terme  
requiert des revendeurs spécialisés 
qui ont la capacité de comprendre et 
de vendre nos produits techniques et 
à haute valeur ajoutée. 

Groupe Epson
Epson est l’expert mondial de l’imagerie numérique, spécialisé dans  
les solutions d’imagerie haut de gamme pour le marché B2B et B2C. 
Partout dans le monde depuis plus de 40 ans, nos produits primés et  
à la pointe du marché offrent à nos clients une qualité supérieure. Nous 
nous sommes engagés à dépasser les attentes de nos clients dans le 
monde entier, à travers des technologies toujours plus innovantes. 

Dirigé par la Epson Seiko Corporation, basée au Japon, le groupe  
Epson comprend plus de 75 000 employés dans plus de 108 pays. 

Epson s’est engagé à offrir à ses clients des produits d’excellente qualité 
doublés d’un service exceptionnel, en fournissant à ses partenaires  
et clients les plus hauts niveaux de soutien et de suivi. 

Nous répondons aux exigences des entreprises d’aujourdhui avec  
cette philosophie : si elles désirent un produit qui n’existe pas encore, 
nous mettrons tout en œuvre pour le créer. 

Epson Stylus SX440Epson EH-TW9000Epson GT-S85Epson WorkForce Pro 
WP-4545DTWF

Epson TM-T88V



Un avenir de récompenses
Le Programme de Revendeurs Agréés Epson a pour but d’identifier les 
meilleurs revendeurs Epson, c’est à dire les sociétés jouant un rôle-clé 
dans la réalisation des objectifs commerciaux d’Epson. 

Nous fixons les différents types de récompenses en fonction de votre 
type d’entreprise, des catégories de produits Epson que vous vendez  
et des services que vous offrez à vos clients. 

Bronze – un excellent début
En tant que partenaire « Bronze », vous pouvez bénéficier de tous les 
fantastiques avantages du programme, sans compter le privilège de 
pouvoir prendre part aux activités et aux promotions du canal de 
distribution spécial d’Epson. 

Nous croyons en notre collaboration pour pouvoir identifier des 
possibilités de croissance supplémentaires à travers des promotions, 
des offres de remboursement et autres tactiques. Ces activités dédiées 
sont réservées aux membres de notre programme Revendeurs,  
y compris nos partenaires « Bronze ». 

Portfolio Focus – récompenses sur 
l’ensemble de la gamme
Dès que vos activités avec Epson atteignent le niveau « Argent », vous 
pouvez bénéficier des avantages du Portfolio Focus d’Epson. Le Portfolio 
Focus vous récompense de vos activités avec Epson, qu’il s’agisse de 
consommables ou de matériel, et vous permet de bénéficier de nombreux 
avantages sur l’ensemble de la gamme Epson*. Et avec une gamme si vaste 
et innovante, vous trouverez sûrement de quoi faire évoluer vos activités !

Portfolio Focus Argent Or Platine
Matériel Epson* 2 % 3 % 4 %
Consommables Epson* 1 % 2 % 3 %

Spécialisations conçues sur mesure pour vous
Spécialités Gagnez 

jusqu’à 8 %
Gagnez 

jusqu’à 13 %
Numérisation &  
Impression bureautique

• –

Gros plan sur la projection • –
Imprimantes pour Points de vente • –
Éditeur de disques • –
Impression grand format – •

Outre le Portfolio Focus, d’autres avantages pour spécialistes sont 
disponibles en fonction de votre type d’activité. Ces récompenses  
et bonus sont décrits en détail dans le document relatif aux avantages 
qu’Epson vous a envoyé. 

* Non disponible sur tous les produits. Veuillez consulter le document relatif aux 
avantages pour en savoir plus. 

PLATINE
OR
ARGENT
BRONZE

Le portail qui vous est dédié 
En rejoignant le Programme des Revendeurs Agréés Epson, vous 
pouvez accéder à notre Portail de Distribution Epson, conçu pour vous 
communiquer toutes les informations concernant vos activités. De plus, 
vous pouvez vérifier à tout moment si vous remplissez vos objectifs et le 
niveau de récompenses trimestrielles auquel vous pouvez aspirer. 

 

Votre compte
–  Vérifiez si vous remplissez les objectifs du  

programme revendeur
–  Consultez vos achats produits issus des  

Distributeurs Agréés Epson
–  Téléchargez la dernière liste des prix Epson
–  Ajoutez des employés et gérez le compte  

en ligne de votre entreprise

 

Information produit 
–  Consultez toutes les informations, les avis  

et les garanties des produits
–  Caractéristiques techniques, fonctions  

et avantages du produit

 

Information marketing  
–  Accédez à la bibliothèque média et téléchargez  

des images, des feuilles de données, des vidéos,  
des bannières web et des garanties de vente

–  Consultez et téléchargez les dernières études de cas
–  Recevez des e-mails à propos des dernières promotions
–  Découvrez les dernières informations, les promotions,  

les expositions et les événements qui concernent  
vos activités
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QUELLE EST LA 
PROCHAINE ÉTAPE ?
Si vous désirez rejoindre le Programme 
des Revendeurs Agréés Epson et  
que vous souhaitez en savoir plus,  
veuillez envoyer un e-mail à l’adresse 
channel_support@epson.eu  
ou contacter le bureau Epson de  
votre région. 

www.epson.eu/portal




